Ratschlage aus der Praxis
fiir ein Arztezentrum/Gruppenpraxis Projekt

Gute Vorbereitung und Planung

Mindestens in der Kerngruppe lokale Arzte

Mischung von jiingeren und &lteren Arzten

Erfahrungsberichte und Referenzen einholen

Offener Umgang mit Erwartungen, Angsten, Limitationen

Schaffen eines gemeinsamen Verstandnisses, einer Vision
Realistische Planung in zeitlicher und finanzieller Hinsicht

Seridser Finanzplan mit Plan-Erfolg, Plan-Bilanz, Mittelfluss, Budget
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Wissen Uber die aktuelle Branchensituation und deren Entwicklungen

Gute Partner in der Umsetzung mit Erfahrung und regionaler Vernetzung

In der Startphase geniigend Zeit einplanen fliir Kommunikation und Organisation

Fihrungs- und Organisationsstruktur einfiihren und im Praxisalltag konsequent leben

Weiterbildung und Weiterentwicklung als Unternehmen nicht vernachldssigen. Unternehmerdenken.
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fir Arzte und MPA
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Ein typisches Gruppenpraxis/Arztezentrum-Projekt in der Ubersicht

Das Projekt Gruppenpraxis/Arztezentrum ist komplex und aufwéindig. Die Themen sind

vielfaltig und beinhalten Fragen zur Rechtsform, der Finanzierung, der Ressourcen, der D ro
zukunftsfahigen ICT-Losung, der Organisationsform und vielen weiteren wichtigen Aspekten. '

Die Herausforderung liegt darin, alle notwendigen Projektschritte zum richtigen Zeitpunkt und
in der korrekten Reihenfolge zu planen und zu erledigen, damit das Projekt zum geplanten meismcnagemen',
Zeitpunkt, zu den budgetierten Kosten und in der definierten Qualitat fertiggestellt wird. fir Arzte und MPA
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Projektphasen Durchschnittlicher
und Aufgaben Stundenaufwand

Monat 1
Monat 2
Monat 3
Monat 4
Monat 5
Monat 6
Monat 7
Monat 8
Monat 9
Monat 10
Monat 11
Monat 12

VORPROJEKT

Beratung und Information

Arztliche K
rztlic erngruppe 30 - 60 Stunden

Workshop Erwartungen

Rdume, Planentwurf, KVA

PROJEKTPHASE 1

Mietkonditionsverhandlung

Projektplan

Praxisplanung, Offerten ' ‘ 60 - 100 Stunden

Vor-Evaluation Lieferanten

Finanz- und Businessplan

Finanzierungskonzept

PROJEKTPHASE 2

Griindung Rechtskorper

Baubewilligung

Vertrdge, Versicherungen

Bauphase

Personalsuche L : 350 - 400 Stunden

Betriebsbewilligung, ZSR e exkl. Bauphase

Auswahl Lieferanten

Praxisorganisation planen

Medienarbeit, Marketing

Planung Umzug, Eréffnung

PROJEKTPHASE 3

Patienteninformation

Teambildung, Einrichtung e ISk Srden

Begleiteter Praxisstart

Wissenstransfer




